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Cibleweb, prestataire webmarketing situé dans le 

Languedoc-Roussillon depuis 2001, apporte des solutions 

aux marchands afin d'optimiser leur visibilité sur le web.

Cibleweb vous aide à définir et à mettre en oeuvre votre 

stratégie web-marketing.

12 collaborateurs, 90% de clients nationaux

plus de 500 clients suivis

Nos clients sont des TPE, PME ainsi que les grands 

comptes visibles sur le net (sites marchands BtoB, BtoC, 

institutionnels et sites vitrines)
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Cibleweb est composé de 10 experts dans le domaine du 

webmarketing et des différentes technologies web.

Cette connaissance du secteur est récompensée par 

lôaccr®ditation Google Adwords mais aussi par les 

nombreuses conférences et références journalistiques.

Récompenses Cibleweb

Voir articles et conférences
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Conseil : Notre objectif est de vous orienter vers des 
solutions web-marketing adaptées au mieux à VOTRE 
situation afin de garantir le développement optimal de votre 
activité.

E-commerce : Notre forte connaissance du marché et de ses 

acteurs, notre vision globale de la consommation sur Internet 

nous permettent dôint®grer VOTRE probl®matique aux 

logiques e-commerce.

Transparence : Notre philosophie consiste à être le plus 

transparent possible avec VOUS, afin que vous puissiez 

évaluer la qualité de nos services.

Notre savoir faire
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Problématique client

Analyse et conseil Optimisation

et
Visibilité et retour 

sur investissement

Mesure de 

la performance

0

Création visuelle

Affiliation

Référencement payant
Présence moteurs shopping

Présence places de marché

Présence adwords

Référencement naturel

Nos métiers
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Référencement naturel

Analyse de votre site

Choix des mots clés

Inscription dans les annuaires

Soumission dans les moteurs de recherche

Optimisation de votre site

Création de contenu supplémentaire

Reporting mensuel
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Achats de mots clés

Définition des budgets

Validation de la proposition de campagne

Mise en place et lancement de la campagne

Ajustement des enchères et des positions

Gestion de la campagne : conseil dôoptimisation

Mesure des résultats

Reporting mensuel
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Campagnes comparateurs

Choix des supports
Gestion du flux produit, Optimisation du flux, Reporting
Analyse performances et transformation
Optimisation des campagnes

2 types dôapproches sont propos®es:

Conseil

Accompagnement technique : solution

Choix des supports
Analyse performances et transformation
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Création du message

Traitement de votre base de contacts

Routage

Reporting

E-mail marketing
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